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El comerg del poble i

les grans superficies

J. B.

Quan anem a una gran superfi-
cie comercial, busquem comoditat
d'horaris, varietat i economia.
Acabe de deixar una paraula molt
important QUALITAT. ;Preferim
un meld que dure 3 dies a la neve-
ra o un meld que pot estar dues set-
manes? ;Preferim un iogur amb un
marge per a mentjar-se’l d'una set-
mana o dun mes?. [ Prefernim
pollastres gque als dos dies estan
grocs, musclos en una malla de 2
kg més barats, perd sense triar els
trencats i a més a més porten 1 set-
mana per la camara?. Perd tenim
|“excusa prompte [ Qué vols? Es
tant barat!... A ningd se li acot anar
a reclamar. Crec que amb aguesta
reflexié enteneu la diferéncia de
QUALITAT i tracte personalitzat,
Els comerciants tenen molt dificil

IHusion
oplica

Fanidistica ilusion daplica que
confunde las perspectivas.

competir amb les grans superfi-
cies, hi ha oberta una cnisi del
xicotet comerg, la lliure aperiura
d horaris dificulta la vida personal

del comerciant, obligant-lo a obrir

sempre sense tindre vacances. La
baixa rentabilitat i les hores gque
han que dedicar al xicotet comerg
dificulta la continuitat familiar del
negoci.

Per un moment pensen amb els
comergos dels pobles... jqui els
continuaran, els Alls?.... Agt signi-
fica que dins d'uns anys el poble
no tindrd sentil. Viure lluny dun
comerg ens dificulta la vida quoti-
diana. Llavors haurem d’anar a per
unes piles del comandament a
distancia de la televisi6, tant

necessari..., jés que al poble costa-
perd prefe-

ven 50 pts més cares!,

rirem fer 80 km perqué sdén més
barates, també tindran menys gent
els Bancs per a ingressar , elc.....

L dnica arma que tenen és
| "atencid personal, conéixer els
vostres productes, la procedéncia,
el funcionament si és un electro-
doméstic, en definitiva una venda
personalitzada.

Busqueu el producte al poble i
51 no estd demaneu-lo 1 si el comer-
ciant no 1é possibilitat de portar-lo,
aleshores aneu a buscar-lo. Si no
consumim al poble, la quantital de
productes consumits és tan pelta
que no tindran un prea raonable,

MNosaltres, consumidors, hem de
pensar que els comerciants no
poden tindre de tot, no s6n grans
superficies, pero tenen QUALIL-
TAT.




